Innung verbucht
zahlreiche Anfragen

Optometristen-Ausbildung ist sehr begehrt

Rathenow/Berlin — Die Unter-
nehmen der Optik-Allianz
Brandenburg und Berlin zie-
hen ein durchweg positives
Restimee nach dem Auftritt
bei der Optikfachmesse
,Opti”. Jetzt heibt es, in die
Nachbereitung der gefiihr-
ten Fachgesprache zu ge-
hen, neu gewonnene Ge-
schéaftskontakte zu vertiefen,
‘detaillierte  und konkreti-
sierte Angebote zu erstellen,
Termine flir Vor-Ort-Besu-
che oder auch Liefertermine
zu vereinbaren.

GroBes, bundesweites Inte-
resse erfuhren die Vertreter
der = Augenoptikerinnung
des Landes Brandenburg in
Bezug auf die Meisterausbil-
dung und die Ausbildung
zum Optometristen. Das Se-
minarprogramm wurde von
Auszubildenden aus dem ge-
samten Bundesgebiet detail-
liert nachgefragt. 2014 wur-
den in Rathenow sieben Op-
tometristen ausgebildet, drei
davon kamen aus der
Schweiz. Fiir 2015 gibt es be-
reits insgesamt 18 Zusagen.

Solira Sonderlinsen ver-
zeichnete neben den bereits
bestehenden festen Ge-
schaftsbeziehungen deutsch-
land- und europaweit deut-
lich mehr Neukundenkon-
takte als 2014. Das Ratheno-
wer Unternehmen punktete
mit mehreren konkreten Ab-
schliissen. Unter anderem
wird es einen ExKklusivver-
trag fiir die Belieferung eines
Neukunden in Israel geben.
Der Kunde suchte die Rathe-
nower zielgerichtet auf dem

Messestand auf. Durch
Mundpropaganda erfuhr er
vom Motto der Rathenower:
.Wo andere aufhoren fan-
gen wir an.” ,Die Opti hat
sich fiir Solira sehr gelohnt",
so Geschéftsfiihrer Lothar
Kaps. ,Es war an allen drei
Tagen fiir uns ein voller Er-
folg."

Das Rathenower Unterneh-
men Optotec-Optotechni-
scher Werkzeugbau GmbH
vergleicht den Messeerfolg
2015 mit dem des Vorjahres
zuzliglich weiterer positiver
Tendenzen. Auch hier waren
rund die Hilfte der Fachbesu-
cher aus dem Ausland, vor-
rangig aus den Balkanlan-
dern, aus Griechenland, der
Tiirkei, Osterreich und der
Schweiz. Viele Termine wur-
den bereits im Vorfeld verein-
bart, auch bei Optotec ist die
Bestandskundenpflege das
A und O eines Messeauf-
tritts, Ein Dauerbrenner auf
dem Messestand waren wie
in den vergangenen Jahren
Investitionsgtiter und Ge-
rate. Viele Bestandskunden
als auch Neukunden such-
ten den flachenmaBig vergro-
Berten Stand wegen der Mes-
seneuheit auf. Verstarkt
wurde das Thema Refraktion
prasentiert, die Sehzeichen-
bildschirme stiefen auf gro-
Bes Interesse.

Zufrieden kommen die Ver-
treter der Optik Werkstatt
Berlin zurtick. Hier zeich-
nete sich ein interessanter
Trend ab, Kinderbrillenn aus
der Haribo-Kollektion, bruch-
sicher und modisch. sylwet
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