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Von Joachim Wilisch

RATHENOW | Die Rathenower
Firmen, die sich am vergange-
nen Wochenende auf der
Messe ,Opti“ in Miinchen pré-
sentiert haben, sind wieder
zuriick. ,Die Messe fiir Optik
& Design setzt Trends und
MaRstdbe und fungiert seit
1998 als wichtige Business-
und Kontaktplattform®, sagt
Sylvie Wetzel, die Sprecherin
des Netzwerkes ,Optik Alli-
ance Berlin Brandenburg".
Das internationale Publikum
auf der Messe setzte sich aus
Augenoptikern, Augenirzten,
sowie Vertretern aus Indus-
trie und GroRhandel zusam-
men. In Miinchen wurden ne-
ben Neuheiten die erfolgsent-
scheidenden Produkte und
Ideen der Branche vorge-
stellt.

Sylvia Wetzel: ,Wer in Miin-
chen Prisenz zeigt, wird ga-
rantiert nicht iibersehen.
Mehr als 450 Aussteller aus 26
Lédndern prisentierten sich in
den vier Messehallen.“

Das erste Restimee der Ra-
thenower Netzwerkunterneh-
mer ist durchweg positiv.
Wichtig sei Standorttreue, um
sicher und schnell gefunden
zuwerden. Wer die , Optic Alli-
ance" sucht, findet sie seit Jah-
ren in Halle C 2, Stand 326.
Das blaue Logo ist inzwi-
schen ldngst ein Markenzei-
chen geworden und ein wich-
tiger Anlaufpunkt fiir nationa-
les und internationales Publi-
kum.

»Die Opti war der Start in
ein umsatzstarkes, neues Ge-
schiftsjahr”, so Sylvia Wetzel
in ihrem Messe-Resumée. Mit
Fokus auf Technologie- und
Designkompetenz punkteten
die Unternehmer aus der Re-
gion. Der Wirtschafts- und

Volle Auftragsbiicher

Rathenower Optik-Unternehmen sind mit dem ersten Messegeschift zufrieden

Optikstandort Rathenow
werde immer stédrker in der
augenoptischen und augen-
medizinischen Fachwelt na-
tional und international wahr-
genommen.

Erste Treffen mit Geschiifts-
partnern standen bereits am
vergangenen Freitagvormit-
tag im Terminplan der Aus-
steller auf dem Gemein-
schaftsstand. Die drei Messe-

Das Fachpublikum am OABB-Gemeinschaftsstand war international.

tage bescherten den Netzwer-
kern viele Kontakte mit Neu-
kunden. Die ,Opti“ wurde
aber auch zur Kontaktpflege
mit langjdhrigen Partnern ge-
nutzt.

»Positiv hervorzuheben ist
auch, dass der Gemeinschafts-
stand von Neukunden gezielt
zur Kontaktaufnahme aufge-
sucht worden ist und auch
die Fachpresse bereits im Vor-
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feld der Messe Vor-Ort-Ter-
mine auf dem Messestand ver-
einbart hat, um sich iber die
neuen Produkte und das Netz-
werk zu informieren®, so Syl-
via Wetzel.

Die Neuheiten, die die Netz-
werker im Gepéck hatten, stie-
Ren auf groRes Interesse.

Vom TTL-System aus dem
Hause Obrira Low Vision,
{iber das neue Kunststofflin-
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sen-Sortiment von Solira Son-
derlinsen mit dem Namen
»Namo-Bifo“ bis zum Schei-
telbrechwertmessgerdt  der
Optotec — die Produkte ka-
men gut an.

Die Unternehmer gehen
nun optimistisch in das Jahr
2013. ,Die Auftragsbiicher
sind gut gefiillt, freut sich
auch  Netzwerksperecherin
Sylvia Wetzel.
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