,,Balupo” - Durchblick fiir Zahndrzte

Dental-Ausstatter vertreibt Lupenbrillen der Obrira GmbH aus Rathenow

Rathenow. (rez) Als das Herz
seines Unternehmens be-
zeichnet André Schowlow je-
nen Raum, in dem auch Giin-
ter Gericke arbeitet. Er bessert
sich bei der Obrira GmbH im
»Duncker-Gewerbepark*, Jahn-
strafle, seine Rente auf. Das
lasst einen nicht sonderlich
spannenden Job vermuten.
Doch Gericke ist ein Ass, ein
Konner, ein Tiiftler, wie ihn
nur der Osten Deutschlands
bzw. Rathenow, die Stadt der
Optik, hervor bringen konnte,
was Geschaftsfiithrer Schwolow
sehr zu schdtzen weif.

Als er eine Art Priifbrille beno-
tigte, um seiner Messekundschaft
die Effekte der neuartigen Obrira-
Lupenbrille prasentieren zu kon-
nen, habe der Rentner nicht ein-
mal zwei Tage bendtigt, um den
Prototypen herzustellen. Mit ein
paar weiteren Priifbrillen im Ge-
pack reiste André Schowlow mit
Unternehmerkollegen aus der
Optic-Alliance Brandenburg-Ber-
lin (OABB) am vorigen Wochen-
ende zur Messe ,Brille & Co“
nach Dortmund. Sie sei um ei-
niges kleiner als die Internatio-
nale Fachmesse ,Opti“, die im-
mer zu Jahresbeginn in Miinchen
stattfindet. Sei es drum, Schwo-
low und die anderen freuten

%

André Schwolow zeigt ein Lupenbrillenmodell des Jahres 2013, mit sportlicher Fassung,

in sieben Farben erhéltlich. Es wird den Markennamen ,,Balupo* tragen.

sich iiber gute Besucherzahlen
am Gemeinschaftsstand, der ei-
ner Café Lounge gegeniiber lag.
Gleich fiinf Besucher wollten die
Priifbrille haben, die Rentner Ge-
ricke entwickelte. Denn es han-
delt sich um eine Weltneuheit.

Als solche stellte die Obrira
GmbH auf der Dortmunder
Messe des Vorjahres ihre Lupen-
brille mit dreifacher Vergrofe-
rung vor, die dichter am Auge ist
und somit fiir ein groReres Blick-
feld sorgt als die des Mitbewer-

Ginter Gericke prasentiert die Lupenbrille des Jahres
1932, die zur Obrira-Sammlung gehért.

bes aus den USA. Schwolow er-
klart, dass er in Deutschland der
einzige sei, der solche Lupen-
brillen produziert, jetzt mit Be-
sonderheiten, die die Amerika-
ner nicht bieten. Das war einer
Dental-Ausstat-

terfirma  auf-

gefallen,  die
Obrira-Produkte

schon nach

der Miinche- ,

ner ,,Opti“ 2012

unter die Lupe

nahm. Rund ein

halbes Jahr lang

hitte das Unternehmen die Bril-
len getestet, vier Exemplare lan-
deten sogar in Zahnarztpraxen.
In Dortmund wurde schlieflich
ein Vertrag besiegelt, an dessen
Erfiillung die Obrira GmbH seit
einem Jahr arbeitete und nun
personell um einen Mitarbei-
ter aufstocken muss. Zundachst
500 Lupenbril-

len wurden ge-

ordert, die unter

dem Marken-

namen .Ba-

lupo* in Praxen

und Dentallabo-

ren ihre Zwecke

erfiillen sollen, Der Dentalaus-
statter beliefert derzeit den deut-
schen Markt, nicht ausgeschlos-
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sen, dass irgendwann auch in
andere Staaten exportiert wird.
Die Endverbraucher miissen mit
Stiickpreisen von bis zu 2.500
Euro rechnen. Etwa 50 Pro-
zent davon verbucht der Her-
steller fiir sich.

André Schwo-

low liebaugelt

damit, dass

| es einmal bis

zu 1.000 Bril-

len seien, die

sein Unterneh-

men liefern soll.

Mehr konne er

nicht leisten. Bei einem mogli-
chen Boom laufe man Gefahr,
dass der Boom schnell wieder
abebbt und man auf seinen Ge-
raten und Produktionskosten sit-
zen bleibt. Man kennt das aus
der Autoindustrie. Indes konnte
es durchaus mdglich sein, dass
man auch von der Priifbrille
: des Herrn Ge-

ricke noch ho-
ren wird. Ei-
gentlich sollte
sie zum Inven-
tar gut gefiihrter
Augenarztpra-
xen und Augen-
optikergeschifte gehoren. Was
bislang nicht der Fall war, weil
es die Priifbrille noch nicht gab.
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